FASE 1: PREPARACION ESTRATEGICA
(Trabajo previo antes del workshop presencial que se enviara unas semanas antes)
FASE 2: CONSTRUIR AUTORIDAD (TOFU)
e Optimizacion estratégica de perfil con IA (no trabajo manual profundo)
e Posicionamiento como experto en tu industria
o Estrategia de contenido que genera demanda de mercado
e Creacién de contenido viral que conecta auténticamente
FASE 3: PROSPECCION INTELIGENTE (MOFU)
o Estrategia de Cuentas Prioritarias basada en datos
e Identificacion semi-automatizada de Sefnales de Compra (Triggers) con IA
e Research profundo potenciado por IA: de dias a horas
e Prospeccioén optimizada vs manual
FASE 4: CONVERSION (BOFU)
e Personalizacién a escala (IA + toque humano estratégico)
e Técnicas avanzadas de cierre
o Gestion efectiva de objeciones
e Trackingy seguimiento de oportunidades
FASE 5: EXPANSION (POST-VENTA)
o Estrategias de cross-sellingy up-selling
o Crecimiento de cuentas existentes
e ldentificacidon de nuevas oportunidades en clientes actuales
FASE 6: FIDELIZACION (POST-VENTA)
e Construccioén de relaciones a largo plazo
e Generacidon de referencias y recomendaciones

e Creacién de embajadores de marca



Fases Exclusivas de Consultoria

e FASE 7: ESCALA ORGANIZACIONAL
FASE 8: INNOVACION Y MEJORA CONTINUA
FASE 9: TRANSFORMACION CULTURAL
e (Estas fases se encuentran fuera del Workshop, se trabajan bajo consultoria)



